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“Wie konnen wir all unsere Partner im Handel mit

hochwertigen und umfangreichen Landingpages zu

unseren Produkten und Marken verkaufsfordernd
unterstutzen?

Diese Frage hat uns lange beschaftigt - besonders wichtig war
uns, dass sowohl die Verteilung an die GrofBhandler als auch
die Integration in deren System und Webshops moglichst
einfach sein sollte.

OXOMI Stories bietet uns dafur endlich die perfekte Losung!”

Vera Mikosch, Director Strategy & E-Commerce bei Schneider Electric

Herausforderung/ Ziele: Lésung: Schnittstellen:

» Guten, vordefinierten und » Schneider Electric erstellt » Integration von OXOMI Stories in
gepriften Content im Landingpages mit OXOMI Stories Onlineshops und auf Websites
Landingpage-Format zu einer erfolgt per JavaScript
groflen Anzahl an angebundenen » Die Weitergabe erfolgt tUber die
Partnern im Handel bringen bereits bestehende Infrastruktur

von Partnerschaften auf der

» Es muss moglich sein zu steuern, OXOMI-Plattform, gezielte
welche Partner im Handel Zugriff Steuerung der Weitergabe Uber
auf den Content haben “Partnerrollen”

» Die Integration in die eigenen
Systeme wie den Onlineshop
muss fur diese Partner moglichst
einfach sein

» Die Erstellung dieser Landingpage
muss maoglichst einfach und
intuitiv gelingen
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Die Kunden im GroBBhandel kaufen heutzutage immer haufiger online ein und erwarten dabei
umfassende Produktinformationen, um sich in kurzer Zeit optimal informieren zu konnen.
Gerade fur das vom Fachkraftemangel geplagte Handwerk und die Instandhaltung ist das ein
sehr wichtiger Faktor - denn so konnen sie wiederum ihre Kunden besser und schneller bei der
Kaufentscheidung beraten.

Immer groBer werdende Sortimente machen es fur Grollhandel und Hersteller zu einer stetig
wachsenden Herausforderung, diese Produktinformationen auch anbieten zu kénnen. Sie mussen
erstellt, moglichst effizient verteilt und leicht zuganglich gemacht werden - ein grol3er Aufwand.

Das gilt auch fur das beliebte Format der Landingpages. Hersteller bereiten auf diesen aufwandig
ihre Produktinformationen auf und stellen sie dann ihren Partnern im Handel zur Einbindung
z.B. im Onlineshop zur VerfUgung. Der Effekt ist gro — der Haken daran: der Aufwand ist es
auch. Die Erstellung dauert lange, dasselbe gilt fur die Einbindung in einen Onlineshop oder auf
einer Website.

Schneider Electric, eines der weltweit fuhrenden Unternehmen in der digitalen Transformation
von Energiemanagement und Automatisierung, hat daher nach einer skalierbaren Losung gesucht,
um Landingpages an den “Point of Sale” zu bringen — und sie in OXOMI Stories gefunden.

Deshalb setzt Schneider Electric auf OXOMI
Stories

OXOMI Stories ermoglicht es, direkt auf OXOMI Landingpages und andere Content-Elemente
wie z.B. Slider zu erstellen, mit denen Hersteller lhre Marken, Kampagnen, Produktserien und
-neuheiten prasentieren. Ist sie erstellt, kann eine Story Uber das OXOMI-Prinzip der
Partnerschaften an alle auf der Plattform angeschlossenen Handelspartner weitergegeben
werden - eine kontrollierte Verteilung an einzelne Partner ist ebenfalls moglich. Diese wiederum
binden die Story dann ganz einfach mit einem kurzen JavaScript-Codeschnipsel an gewulnschter
Stelle ein.
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https://oxomi.com/p/125/video/11246

Auf diese Weise hat Schneider Electric als erstes Unternehmen der Elektro-Branche eine
Landingpage erstellt, die die Markenwelt des Unternehmens sehr Ubersichtlich und leicht
zuganglich darstellt. Zusatzlich zur Markenwelt hat Schneider Electric auch schon mehrere
Landingpages fur aktuelle Produktkampagnen erstellt. Der Grof3handler UNI ELEKTRO hat die
Markenwelt von Schneider Electric und erste Produktkampagnen umgehend in seinem Onlineshop
eingebunden - das Ergebnis zur Markenwelt sehen Sie hier:
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Industrien umgestalten,
Stadte transformieren,
Leben nachhaltig bereichern —

Wir nennen.es Lifels.®n.

merten RITTO ABN Jetzt entdecken

Industrien umgestalten, Stadte transformieren, Leben nachhaltig
bereichern - Wir nennen es Life is on.

Wir bieten digitale Energie- und Automatisierungslosungen fur
Effizienz und Nachhaltigkeit. Wir kombinieren weltweit fihrende
Energietechnologien, Automatisierung in Echtzeit, Software und
Services zu integrierten Losungen fir Hauser, Gebaude, Datacenter,
Infrastrukturen und Industriezweige. Wir sorgen fur sichere und
zuverlassige, effiziente und nachhaltige, offen angelegte und
vernetzte Energie und ebensolche Prozesse. Wir sind Schneider
Electric.

Unsere Technologien und Produkte stellen , Life is On" sicher -

Mhavall #ivindan tind v indar Zait Mit incavan Mavban cind

Klicken Sie auf das Bild um direkt zur OXOMI Story von

Schneider Electric im Webshop der UNI ELEKTRO zu gelangen.
(Stand: April 2022)
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https://webshop.unielektro.de/Markenseite_SchneiderElectric

Die Kunden haben direkt in der OXOMI Story die Moglichkeit, zu den verschiedenen Marken von
Schneider Electric und zu den passenden Produktseiten zu springen. Die Kunden konnen sofort
in den Bestellprozess liberzugehen, wenn Sie den Artikel ihrer Wahl gefunden haben. So fuhlt
sich der Kunde bestens beraten, und Hersteller und Handel freuen sich Uber mehr Umsatz.

Merten - Lésungen fiir intelligente Gebaude

Die Merten steht fir

Qualitét und Design. Die Lésungen fiir intelligente Gebude von
Merten sind iberall dort im Einsatz, wo Losungen mit hohem Nutzen
gefragt sind: in Wohnhausern, Biros, offentlichen Gebauden, in
Hotels, Schulen, Krankenhéuser und Gewerbe. Das Sortiment von
Merten umfasst vielfach international ausgezeichnete
Schalterprogramme, Bewegungsmelder, moderne Smart Home
Systeme sowie Lésungen fiir die intelligente Gebaudesystemtechnik
KNX.

Entdecken Sie Lésungen fiir intelligente Geb&ude im Wohnbau
und Zweckbau von Merten.

Zu den Merten Produkten
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Dass die Landingpage in OXOMI erstellt und weitergegeben wird, bringt zudem weitere Vorteile
mit sich: Schneider Electric stellt bei OXOMI bereits seit Langem Produktinformationen wie
Kataloge, Videos, Exposés und Artikeldaten fUr die Partner im Handel bereit. Man kann also
auf dieser bestehenden Infrastruktur aufbauen.

So prasentiert Schneider Electric die eigene Markenwelt und aktuelle Kampagnen - mit OXOMI Stories



Eine skalierbare Losung fir Landingpages und Content -
dank dem OXOMI-Prinzip

Einerseits kann Schneider Electric die Produktinformationen, die ohnehin zur Weitergabe an die
Partner auf der Plattform eingestellt werden, fiir das Erstellen der Stories direkt nutzen.
Wird in einer Story dann auf z.B. ein Video oder Katalog geklickt, wird der Inhalt “on demand”
von den OXOMI-Servern geladen. Das macht die Seite schnell und schlank und spart das Hosting
der Inhalte.

Andererseits kann Schneider Electric fur die Weitergabe der so erstellten OXOMI Story auf ein
bestehendes Netzwerk an Partnerschaften aufbauen. Entweder erhalten alle per Partnerschaft

angebundenen Handler Zugriff auf die Story, oder nur ein von Schneider Electric Uber die Funktion
"Partnerrollen” vorbestimmter Kreis.

Marketingmaterial

jederzeit aktualisieren, erganzen, entfernen
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Infoportale und Integration per JavaScript-Bausteine
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Immer aktueller und vom Hersteller gepriifter Content: Wenn Schneider Electric die Story
aktualisiert, weil beispielsweise neue Produkte zum Portfolio hinzu kamen, wird sie bei allen
Partnern automatisch aktualisiert. Auf diese Weise wird der Aufwand fur die Weitergabe und
Pflege der Landingpage minimiert, gleichzeitig wird deren potenzielle Reichweite und damit
Sichtbarkeit maximiert - so profitieren Handel und Hersteller gleichermalen vom "OXOMI-Prinzip".

So prasentiert Schneider Electric die eigene Markenwelt und aktuelle Kampagnen - mit OXOMI Stories


https://oxomi.com/help/de/partnerschaft/partnerrollen

Landingpages und Content einfacher denn je erstellen
- der intuitive Editor

"Wenn wir bisher eine Landingpage fir beispielsweise den Shop eines unserer Partner im Handel
vorbereitet haben, war das fur uns ein grofser Aufwand. Das Ganze wurde von uns in HTML und mit
CSS aufgebaut und der Einbau auf Handelsseite ging auch selten reibungslos - beides kostete viele
Stunden Arbeit. Mit dem OXOMI Stories Editor kbnnen wir so eine Seite in einem Bruchteil der Zeit
erstellen." - Vera Mikosch, Director Strategy & E-Commerce bei Schneider Electric
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Der Editor funktioniert nach dem einfachen “What you see is what you get”-Prinzip. Links
stehen Struktur-Elemente, Inhaltssegmente und OXOMI-Inhalte zur Verfugung, die einfach per
“Drag and Drop” in das Feld rechts gezogen werden, wo so die Seite aufgebaut wird.

Hier kann auch unter anderem die Mobil-Optimierung der Seite vorgenommen werden, durch
intuitive Einstellungsoptionen. Bevor man die Story dann veroffentlicht, kann man das Ergebnis
in der Vorschau fur alle Endgerat-GroRen Uberprifen.
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ERGEBNIS

Das Ergebnis: Ein skalierbarer Ansatz fiir Landingpages

"OXOMI Stories bietet uns das, was wir lange gesucht haben:
Eine skalierbare Losung, die es uns erlaubt Grofshédndler
mit Landingpages fir die Kunden zu unterstitzen - bei
gleichzeitig geringem Aufwand fir uns und unsere Partner.
Das ist ein enormer Fortschritt fiir alle Beteiligten, OXOMI
Stories ist ein Game-Changer!”

Sie mochten auch OXOMI Stories
far lhr Unternehmen nutzen?

Die Erstellung Ihrer eigenen OXOMI Stories ist mit dem - Vera Mikosch,

gleichnamigen Upgrade zu 199€ / Monat méglich. Das Director Strategy & E-Commerce bei
o ; i Schneider Electric

bedeutet: Zum Preis einer Anzeige geben Sie unbegrenzt

Storiesan|lhre Partnerweiter und platzieren Sie so direkt

bei Ihrer Zielgruppe!

Um OXOMI Stories einzubinden ist das Upgrade nicht
notig, Sie sollten dazu aber Uber ein Portal, sowie die
Schnittstelle Infoplay und das Upgrade “Zugriff auf

Videos, Artikeldaten und Exposés” verflgen.

Weiteres unter: scireum.de/oxomi/preise
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https://www.scireum.de/oxomi/preise
https://www.scireum.de/oxomi/preise

UBER SCHNEIDER ELECTRIC:

Schneider Electric ist eines der weltweit fihrenden Unternehmen in

der digitalen Transformation von Energiemanagement und

Automatisierung und ist mit 135.000 Mitarbeitern in mehr als 115

Landern vertreten. Das Ziel von Schneider Electric ist es, die optimale Lifels®On | Schneider
Nutzung von Energie und Ressourcen zu ermoglichen und damit den LElectric
Weg zu Fortschritt und Nachhaltigkeit fur alle zu ebnen. Schneider

Electric nennt das "Life Is On".

Schneider Electric fordert die digitale Transformation durch die
Integration weltweit fuhrender Prozess- und Energietechnologien, um
das Potenzial von Effizienz und Nachhaltigkeit fUr Ihr Unternehmen in
vollem Umfang zu erschliel3en. Durch die Integration von Endpunkten
in die Cloud vernetzt Schneider Electric Produkte, Steuergerate,
Software und Services zu einem integrierten
Unternehmensmanagement  fur ~ Wohnrdume,  Zweckbauten,
Rechenzentren, Infrastrukturen und die Industrie.

UBER DIE SCIREUM GMBH:

Die scireum GmbH unterstutzt mit Uber 35 Mitarbeitern mehr als
2000 namhafte Unternehmen bei der Digitalisierung mittels

webbasierten  B2B-Softwareldsungen rund um die Themen SClreum
Produktinformationen, eCommerce und Messaging.
[skiré:om]

Als unabhangiger Partner in Familienhand realisieren wir mit SellSite
komplexe B2B-eCommerce-Projekte, bieten mit MEMOIO eine
prozessorientierte Messaging-Plattform fur den professionellen
Einsatz an und ermaoglichen mit OXOMI einen effektiven Austausch
von Produktinformationen zwischen Industrie, Handel und Handwerk.

INTERESSE GEWECKT?

Kontaktieren Sie uns unter:
Julia Keyerleber

Leitung Vertrieb

Tel: 07151 /90316 - 10

support@scireum.net

einbaren

(8 Jetzt Termin ver
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‘! Eisenbahnstralie 24|73630 Remshalden | https:/www.scireum.de
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